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—— IMMOBILIEN SEIT 1966

Wir verkaufen
lhre Wohnimmobilie.

Schnell und sicher
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Herzlich willkommen
bei Haferkamp Immobilien!

Sie wollen |hre Immobilie nicht nur verkaufen, Sie wol-
len es zeitnah und zu besten Konditionen tun. Ein ver-
standlicher Wunsch und eine komplexe Aufgabe, welche
umfassende Immobilienkompetenz und Marktkenntnis
erfordert. Dank unseres umfangreichen Serviceangebots,
der groBen Zahl hochqualifizierter Mitarbeiter und eines
systematischen Interessentenmanagements kénnen Sie
sicher sein, dass wir den gesamten Vermarktungsprozess
erfolgreich zum Abschluss bringen.

,unser Anspruch ist, lhre Immobilie zum bestmoglichen
Preis zu verkaufen — und das schnell und sicher.”
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UNTERNEHMENSPORTRAIT

lhr Partner fur
Verkauf, Vermietung & Bewertung
von Immobilien seit 1966

Immobilen vermitteln mit System

Seit 1966 steht der Name Haferkamp Als traditionsreiches, unabhangiges Familienunternehmen
flr umfassende Dienstleistung und sind wir bei der Beratung von Kaufern und Verkadufern, In-
richtungsweisende Beratung in der vestoren, Mietern und Vermietern frei von Interessenkonflik-
Immobilienbranche. Wir sind die ten. Unsere Mitarbeiter Gbernehmen personlich Verantwor-
Profis fur den Verkauf, die Vermietung tung, orientieren sich an vertrauensvoller und langfristiger
und die Bewertung lhrer Immobilie. Zusammenarbeit und machen sich fir Dienstleistungen auf

hochstem Niveau stark. Das Dienstleistungsspektrum reicht
von der marktorientierten Verkaufswertermittlung tGber die
Immobilienvermittlung bis hin zur bankenunabhangigen
Finanzierungsberatung. Kooperationspartner sind anerkann-
te Verbande der Immobilienbranche, wie z. B. IVD (Berufs-

verband der Makler, Bautrager und Sachverstandigen) oder
der Grundeigentimerverband in Hamburg.

Profis als Partner
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Partner
liberregional

Filiale
Winterhude

Unternehmens-
zentrale

Partner Filiale
GroRraum Hambu Seevetal

Gut vernetzt
fir mehr Kundennahe

Kundennahe — das bedeutet fiir uns, mit Rat und Tat vor Ort
zu sein. Neben unserer Unternehmenszentrale in der Bremer Wer macht was?
StraRe 181 in Hamburg und unseren Niederlassungen in See-
vetal und Winterhude arbeiten wir deshalb mit einem stetig

B Unternehmenszentrale

. Verkauf Wohnen
wachsenden Netzwerk erfahrener Immobilienexperten. So Vermietung Wohnen
stellen wir sicher, dass jeder Immobilienverkauf mit der groft- Vermietung Gewerbe

Verkauf Investment

moglichen Orts- und Marktkenntnis begleitet wird und unsere ;
Verkauf/Vermietung Neubau

Kunden einen kompetenten Ansprechpartner in nachster Nahe

B Filialen
finden. Der besondere Vorteil: Jeder unserer Partner handelt Verkauf Wohnen
nach den fiir alle verbindlichen Haferkamp-Regeln. So erhal- B Agenturpartner
Verkauf Wohnen

ten unsere Kunden Uberall die Qualitatsleistungen, fur die der
Name Haferkamp steht und bekannt ist.



Der
Schlissel
zum Erfolg liegt

in der Beratungskompetenz
unserer Mitarbeiter.

Marktanalyse

Erst die Beratung,
dann der Verkauf

Der Verkauf einer Immobilie ist ein

grolder Schritt, der gut tUberlegt und
professionell begleitet sein will. Ehe die
Vermarktung startet, haben Sie deshalb
Gelegenheit, Ihre persdnlichen Ziele mit einem
unserer Experten zu besprechen, der Ihnen wahrend
des gesamten Verkaufsprozesses zur Seite steht.

Ist die Zeit schon reif fur einen Verkauf? Oder ist eine Teilvermietung
die optimalere Losung? Dank der unterschiedlichen Kompetenz-
bereiche, die Haferkamp unter einem Dach vereint, lasst sich Fach-
wissen zu lhrem Vorteil vernetzen und eine individuelle Strategie

erarbeiten.

Ist die Entscheidung fiir den Verkauf gefallen, stellt sich die Frage

nach dem ,Wie“. Neben dem klassischen Verkauf zeigen wir lhnen
gern Alternativen auf. So kénnen Sie im Bieterverfahren moglicher-
weise einen noch besseren Preis erzielen oder sich Gber das Modell
der Leibrente ein lebenslanges, zusatzliches Einkommen sichern.

Immo-Styling
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Marketing

B Profitieren Sie von den Marktkennt-
nissen unserer Experten, die es bestens
verstehen, Ausstattungsmerkmale und
Besonderheiten einzuschatzen. Auf
dieser Basis wird klar die Zielgruppe fur
lhr Angebot definiert und der optimale
Verkaufspreis festgelegt.

B Nur was konkurrenzfahig ist, wird
auch verkauft. Vorschlage, wie Sie Ihre
Immobilie kduferfreundlich herrichten
konnen oder der Service einer Home-
staging-Agentur, erhéhen Ihren Ver-
kaufserlés und erleichtern die Verkaufs-
verhandlungen.

B Ob Exposéerstellung, zielgruppen-
orientierte Anzeigen oder die Prasen-
tation Ihres Verkaufsobjektes in allen
bekannten Online-Portalen: Professio-
nell geplante Aktionen bringen die
erwiinschten Ricklaufe. So finden Sie
schnell den richtigen Kaufer.



HAFERKAMP

WOHNEN
Der perfekte Kaufer wartet schon. Verkaufsfordernd: Unser Matching-System
Kern unserer Verkaufsleistung ist eine um- Mit Hilfe eines von uns entwickelten, in
fangreiche Datenbank, die dank der grofRen Norddeutschland bislang einzigartigen
Nachfrage nach Immobilien stetig wachst. Matchingsystems finden Kaufinteressenten
Da aller Wahrscheinlichkeit nach schon vie- und Eigentiimer auf dem schnellsten Weg
le Interessenten auf ein Objekt wie das lhre zusammen. Da jede Seite die Gelegenheit
warten, verkiirzt sich der Vermarktungs- hat, prazise Suchprofile einzurichten, ist ein
zeitraum fur Ihre Immobilie signifikant und schneller Abgleich individueller Wiinsche
der anvisierte Preis wird infolge des Kaufer- moglich, und die Vertragspartner werden
Wettbewerbs erreicht. sich innerhalb kirzester Zeit handelseinig.

Immobilienverkauf mit Haferkamp —
aus gutem Grund

o 5.‘19_14;

Kauferfindung Verhandlung Vertragsabschluss

B Gut koordinierte Besichtigungster- B Uberlassen Sie die Vertragsverhand- M Rechtliche Sicherheit gewinnen Sie,
mine und ein sorgfaltiges Vorfiltern der  lungen einem Profi, der diese Kunst wenn Sie die Prifung des notariellen
Kaufinteressenten beschleunigen den beherrscht. Die richtigen Techniken Vertrags sowie die Wohnungs- bzw.
Verkauf. Mit uns als Ansprechpartner sind die beste Voraussetzung, um das Hausilibergabe uns liberlassen. So kon-
fiir Interessenten kdnnen Sie sicher sein, Maximum fir Sie herauszuholen. Da- nen Sie sicher sein, dass lhre Wiinsche
dass alle Fragen beantwortet und Ein- neben zahlt natirlich eine sorgfaltige bericksichtigt werden und alles seine
wande entkraftet werden. Vorbereitung. Ordnung hat.



WERTERMITTLUNG
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Eine Marktanalyse ist viel wert.

Bestpreise erzielen mit professioneller Unterstlitzung

Wertermittlung vom Fachmann
Genaue Marktkenntnis ist uns
wichtig. Deshalb legen wir Wert
auf Experten vor Ort, die sich
bestens mit der Marktlage in
Ihrem Gebiet auskennen.

Interessenten schauen sich viele Objekte an, ehe sie eine Kaufent-
scheidung treffen. Sie wissen daher genau, welche Qualitatsstandards
(Lage, Ausstattung, Bausubstanz) sie fiir ihr Geld erwarten kénnen.
Unsere ortskundigen Experten analysieren die Starken und Schwa-
chen Ihres Verkaufsobjektes und helfen Ihnen, einen realistischen
Verkaufspreis festzusetzen, der im anvisierten Verkaufszeitraum er-
zielt werden kann.

Hierbei ist Fingerspitzengefihl und Marktkenntnis gefragt. Ist der
Kaufpreis zu niedrig, bedeutet dieses Verlust. Ist er zu hoch, erhéht
sich die Vermarktungsdauer mit dem Ergebnis eines kontinuierlichen
Preisverfalls. Fiir eine schnelle Vermarktung zu besten Konditionen
empfiehlt es sich daher, dem Preisvorschlag eines Profis zu vertrauen.

Auch als Eigentimer einer Immobilie jenseits von Hamburgs Grenzen
sind Sie mit Haferkamp Immobilien bestens beraten, denn unser weit
verzweigtes Agentur-Netzwerk gewahrleistet auch tberregional eine

sichere Einschatzung der Marktlage.
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Mit Verkaufsforderung schnell erfolgreich

Fir den ersten Eindruck gibt es keine zweite Chance. Kompetente
Ansprechpartner fiur die Kaufinteressenten und ein angenehmes
Besichtigungsszenario sind von entscheidender Bedeutung fir
den Verkaufserlos und den weiteren Verhandlungsverlauf. Wir
wissen, welche Fragen Interessenten stellen. Deshalb brauchen
wir vor dem Verkaufsstart so viele Informationen wie moglich,
um die Vorziige Ihres Objektes Gberzeugend darstellen zu kdnnen Kiuferfreundlich présentieren

und Kundeneinwande sofort zu entkraften. Ein Bild sagt mehr als 1.000 Worte.
Aus diesem Grund ist eine anspre-
chende Prasentation von entschei-
dender Bedeutung fiir den Verkaufs-
erlés und den weiteren Verhand-

Unsere Kompetenzfelder: lungsverlauf.

B Optimierung des Besichtigungszenarios
Kleine Anderungen machen oft einen groRen Unterschied —
schlieBlich erscheint man zu einem Vorstellungsgesprach auch
gut gekleidet und gepflegt. Gestalten Sie mit Hilfe unserer Vor-
schldage Ihre Immobilie attraktiver. Bei Leerstand oder anderen
Verkaufshemmnissen leistet eine Homestaging-Agentur gute
Dienste. Deren Beratungsleistung ist meist kostengtinstiger als
die Option, den Preis Ilhrer Immobilie zu senken.

Objektunterlagen

Wir helfen lhnen, alle erforderlichen
Unterlagen zusammenzustellen.
Wenn doch noch ein Nachweis fehlt,
vermitteln wir lhnen den richtigen
Verkauf heute zwingend vorausgesetzt werden. Zeitaufwendige Spezialisten.

B Beschaffung fehlender Unterlagen
Nicht immer haben Sie alle Unterlagen greifbar, die fir den

Behordengange sind die Folge. Wir Gibernehmen diese Aufgaben
routiniert, gehen fir Sie zum Bauamt (Ausziige aus dem Baulas-
tenverzeichnis, Grundrisse, Wohnflachen- und Statikberechnun-
gen, Infos Uber Bebauungsplane), stellen Anfragen beim Kampf-
mittelraumdienst und holen aktuelle Grundbuchausziige ein.

B Vermittlung von Energieberatern
Jede Immobilie, die heute verkauft wird, muss laut Gesetz tber
einen Energieausweis verfliigen. Wir arbeiten mit unabhangigen
Energieberatern zusammen, die Ilhre Immobilie auf Energieeffi-
zienz prifen und den Nachweis ausstellen.



GARANTIERTE LEISTUNGEN

Garantiert erstklassig:
das Leistungsangebot von
Haferkamp Immobilien

Verkaufserfolg durch Service-Vielfalt

Kaufinteressenten nutzen nicht immer die gleichen Medien. Bevor-
zugt der eine die Zeitung, surft der andere lieber im Internet. Unsere
Aufgabe ist es, einen Vermarktungsplan zu entwickeln, der diese
Unterschiede berticksichtigt und auf lhre Zielgruppe abgestimmt ist.
Welche MaBnahmen im Einzelnen ergriffen werden kénnen, entneh-
men Sie bitte unserer Leistungsgarantie.

Aktivititenreport Von der Beschaffung der Unterlagen (iber die professionelle, geziel-
Mit unserem innovativen Online- te Vermarktung bis hin zum Notartermin ist jeder Schritt aufgefiihrt
Service konnen Sie sich jederzeit . . T . .

und beliebig oft iber den Ver- eine gute Basis, um eine individuelle Marketing-Strategie fur lhr
marktungsfortschritt informie- Objekt zu entwerfen. Eine Zusammenstellung weniger EinzelmaR-
ren. Sie melden sich einfach mit nahmen ist dabei ebenso moglich wie die Full-Service-Variante.

lhren Benutzerdaten in unserem
System an und erhalten automa- ST
tisch Einblick. richtige ist.

Lassen Sie uns in einem Gesprach ausloten, welcher Weg der fiir Sie

Schauen Sie uns bei der Arbeit zu

Wir halten nichts zurlick und informieren Sie regelmaRig, offen und
zeitnah Gber den aktuellen Stand lhres Verkaufs. Verfolgen Sie tiber
unseren Aktivitaten-Report, den wir fur alle Auftraggeber freischal-
ten, auf dem Online-Weg, wie viele Leute sich fiir lhre Immobilie
interessieren und welche WerbemalRnahmen von unserem Team
eingeleitet wurden.
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Unser Leistungsspektrum

B Sorgen Sie fir einen perfekten ersten Eindruck —
mit reprasentativen Verkaufsunterlagen
Durch ein informatives Exposé mit professionellen Fotos, aufgearbeiteten
Grundrissen und informativen Texten sorgen Sie fir Aufmerksambkeit.

B Profitieren Sie von der Geschwindigkeit des Internets —
durch professionelles Online-Marketing
Im Internet wirbt man anders als in Zeitungen:
Ihr Angebot wird verkaufswirksam auf unserer

MP
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Homepage und allen Immobilienportalen prasentiert

(z. B. Immonet, Immobilienscout, Immowelt). mm““mar‘antte

B Seien Sie Uberall prasent — _ T
mit Aushangen in Schaukasten b
In unseren Buroschaukasten und bei Banken e
findet Ihr Angebot viele Interessenten.

B Vermarkten Sie lhr Objekt im Vorbeigehen —
mit Verkaufsschildern am Objekt aariptien derth H
Mit auffalligen Verkaufsschildern machen wir vorbei-

peee ]
kommende Passanten auf Ihr Angebot aufmerksam. g e 5
o T el
B Profitieren Sie von Tausenden von Kontakten — “W"M,
dank unserer Direktansprache H-F"""“M_
Bei uns rufen viele Kaufinteressenten an, die nicht gleich ::‘,,,MH
flindig werden. Wir machen diese mit Ihrer Verkaufsofferte
bekannt.
B Ermoglichen Sie eine Vorab-Besichtigung — e
mit unserem 360°-Rundgang ———
So kénnen Sie sicher sein, dass nur qualifizierte MI
Interessenten zum Besichtigungstermin erscheinen. M_me
WW
B Nutzen Sie den Multiplikatoreffekt — 4 A
durch Nachbarschaftswerbung j U GS- el BRSPS
100 Flyer reichen, und die Nachricht tiber den \_E\ST "’"M:::uww
Verkauf landet dort, wo das Interesse und die ==

Kaufbereitschaft grol sind: bei Ihren Nachbarn
und deren Freunden, Verwandten und
Bekannten.



VERKAUFSTRANSAKTION

Wir verkaufen lhre Immobilie.

Mit Sicherheit schnell und zum besten Preis

Aus der Fille unserer Werbeaktivitaten generieren wir viele
Anfragen zu lhrem Verkaufsangebot. Interessenten kénnen uns
permanent erreichen und profitieren von der guten Organisati-
on und Abstimmung der Besichtigungstermine. Zudem haben
Immobilientouristen, die sich nur mal kurz in Threm Zuhause
umschauen wollen, keine Chance. Um die Vermarktung zu be-
schleunigen, werden Vorziige |hrer Immobilie herausgestellt
und etwaige Kundeneinwande durch geschicktes Argumentieren
abgeschwacht. Aber unsere grofite Starke liegt noch woanders:
Als Makler sind wir neutraler Ansprechpartner — fiir beide Seiten.
Wir vermitteln geschickt zwischen Kaufer und Verkaufer, raumen
Hindernisse aus dem Weg und bringen die Transaktion erfolg-

Vertrauen Sie
unserer Erfahrung reich zum Abschluss.
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Unser Leistungsspektrum

Resonanz-Bearbeitung (Exposé-Versand, Anfragen etc.)
Selektion der qualifizierten Kaufinteressenten
Koordination und Durchfiihrung von Besichtigungen
Nachfassen bei Interessenten inkl. Einwandbearbeitung

Einsatz von bewahrten Verhandlungstechniken fiir
den maximalen Verkaufspreis
Uberpriifung der Kreditwiirdigkeit des Kaufers

Vermittlung einer bankenunabhangigen Finanzierungs-
beratung von Kaufern
B Vorbereitung und Begleitung des Notartermins

Unser Service nach dem Verkauf

Wir fiihren Wohnungs- bzw. Haus-
Gbergaben durch, lesen Zahlerstande
ab und fertigen ein rechtlich einwand-
freies Ubergabeprotokoll an.




REFERENZEN + AUSZEICHNUNGEN

Zufriedene Kunden sind
unsere beste Referenz.

Nachweislich gute Servicequalitat

Mit einem professionellen Partner sind Sie beim Verkauf Ihrer Wohn-
immobilie auf der sicheren Seite. Unabhadngige Bewertungsportale
wie maklerempfehlung.de dienen heute als wichtige objektive
Entscheidungshilfe, die dem potenziellen Auftraggeber den Weg zu
einem qualifizierten und seriosen Makler weist. Kunden zeichneten
Haferkamp Immobilien hier aufgrund der exzellenten Servicequali-
tat aktuell als %% % % *-Dienstleister aus und fanden ausschlieRlich
lobende Worte fiir das Engagement des Haferkamp Teams.

Machen Sie selbst den Qualitatscheck!

I 2010 Ausgezeichnete Arbeit

Ausgezeichnet vom
Deutschen Institut
fur Servicequalitat

BEH‘EXGIE{E B |Im Bereich Verkauf von Wohnimmobilien zahlt Haferkamp
&g\oﬁﬁm ‘ Immobilien zu den 4 Top-Maklern in Hamburg — nachzu-
BELLEVUE lesen in der Oktober-2015-Ausgabe des Wirtschaftsmagazins
o DR RS ,Capital”.
2012

BELLEVUE M Das Finanzmagazin ,€uro am Sonntag” bewertete
' 2013 A Haferkamp im Juli 2013 in der Kategorie ,,Immobilienmakler
regional Hamburg” mit der Note ,Sehr gut”.

B Das Deutsche Institut fur Service-Qualitat verlieh uns im Jahr

2010 die begehrte Auszeichnung ,,Bester Immobilienmakler
in Hamburg“.

B Europas grofites Immobilien-Magazin ,Bellevue” zeichnet
uns bereits seit Jahren mit dem Qualitatssiegel ,Bellevue

Best Property Agents & Developers” aus.




Der Kauf des Hauses wurde durch
meinen Sohn...abgewickelt. Wir
hatten Gelegenheit zu einer
personlichen Besichtigung und
Kontakt mit der Verkauferin.

Herr Chowansky beantwortete
alle Fragen kompetent, sodass
der Kauf...zeitnah abgeschlossen
werden konnte"

Ernst S., 31.08.2015

Tl | |
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Mein Bruder und ich...waren mit
den Dienstleistungen des Mak-
lerbiiros durchweg zufrieden.
Frau Mix Uberzeugte durch ihre
Fachkenntnisse, Zielorientierung
und Freundlichkeit. Sie war bei
Nachfragen jederzeit erreichbar
und erreichte das fiir uns best-
mogliche Verkaufsergebnis."

Hans-Eckhart J., 11.5.2015

Eine sehr gute Erfahrung -
wir werden Frau Hop wieder
zu Rate ziehen, wenn wir
eine Eigentumswohnung
flr unsere Tochter kaufen
wollen."

Kiran R., 28.9.2015



Immobilien vermitteln mit System

Ihr Makler fir Kauf und Verkauf in und um Hamburg
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Haferkamp Immobilien GmbH
Unternehmenszentrale
Bremer Stral3e 181

21073 Hamburg

Telefon 0800 / 766 500-1
info@haferkamp-wohnen.de

wesse . WWW. haferkamp-wohnen.de



